
Technische Ausbildung mit Weiterbildung sowie Abschluss als Techniker oder Ingenieur
Erfahrung im B2B-Vertrieb von Automatisierungsanlagen, Sondermaschinen oder industriellen
Lösungen.
Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsstärke sowie Freude an der Gewinnung und
Entwicklung von Kunden.
 Reisebereitschaft innerhalb der Schweiz und Europas.
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Identifikation neuer Geschäftsmöglichkeiten, Märkte und Kundenpotenziale
Kundenportfolio-Ausbau in der Schweiz und Europa
Begleitung von Kundenprojekten bis zur Serienproduktion
Erarbeitung von Angeboten, Kalkulationen und Business Cases

Unser Kunde in Graubünden ist seit über 60 Jahren ein verlässlicher Partner für Kunden mit hohen
Qualitätsanforderungen und steht für Präzision, Flexibilität und technologischen Fortschritt. Werden
Sie Teil eines innovativen Unternehmens mit langer Tradition und geniessen Sie gleichzeitig die
Vorzüge des Lebensstandortes Graubünden – Berge, Natur und eine top Work-Life-Balance direkt
vor der Haustüre.

Modernen Arbeitsplatz in einem innovativen Schweizer
Produktionsunternehmen mit flachen Hierarchien und
schnellen Entscheidungswegen
40 Stunden Woche mit freiem Freitagnachmittag
Sehr gut ausgebaute Sozialleistungen
Freizeitangebote in direkter Nähe und Aussicht in die Berge
Unterstützung bei dem Umzug aus dem Ausland

Jarusel Consulting GmbH | Gewerbestrasse 115 | CH-5314 Kleindöttingen 
www.jarusel.ch | info@jarusel.ch

Business Development Manager:in
Automatisierung

Ihre Aufgaben

Da arbeiten wo andere Ferien machen!

Was unser Kunde Ihnen bietet

Das bringen Sie mit

 Olav Jarusel
+41 56 544 37 47 

oj@jarusel.ch

Jetzt bewerben

mailto:oj@jarusel.ch
https://www.jarusel.ch/stellenanzeigen/job/business-development-managerin-automatisierung-graubuenden
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